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ALTA "D"
DOMINIO
(DOMINANCE)

Tiempo:
“:Qué me ahorrara
tiempo? jQuiero
alcanzar mis metas
lo antes posible!”

ALTA "I"
INFLUENCIA
(INFLUENCE)

Aprobacion:
"sQué me hard
ganar mucho
reconocimiento
y aprobacion?”

ALTA "S"

ESTABILIDAD
(STEADINESS)

Falta de conflicto:
“:Qué puedo hacer
parareducir la
posibilidad de un
conflicto? Quiero
ayudar a otros".

ALTA "C"
CONCIENCIA

(CONSCIENTIOUSNESS)

Perfeccién:
“¢Quéeslo
mejor? jInsisto
enlacalidady
la eficiencia!”

Un boleto al poder,
autoridad, control

sobre las decisiones.

Un boleto al prestigio,

reconocimiento,
popularidad,
aceptacion.

Un boleto para
ayudar a los demas,
seguridad personal.

Un boleto para el
control, precisiéon y uso
del talento analitico.

Desea el control
bajo estrés:
“Podemos manejar

Propenso a culpar
aotros por los
problemas. "iNo

Le gusta abordar
los problemas en

Répido para analizar
y diseccionar

objetivos. "Compralo
que sea que viniste a
buscar y vete de aqui".
Propenso a comprar
articulos caros
pidiendo prestado
grandes sumas.

Evento social.
Desea productos
de marca para
llamar la atencién,
el favor y dejar una
impresion positiva.

equipo. "Calmate; metddicamente los
este problema; puedo creer que . .
. trabajemos problemas; sujeto ala
ilo haremos a nos hayas metido . " e s
mi maneral" en este lio!" juntos en esto", parélisis de andlisis.
Orientado a

Dificultad para
decirle alos
vendedores "no",
Esperahastael
ultimo minuto
para comprar.

Comprador
meticuloso. Las
decisiones se
retrasan hasta que se
encuentra el "mejor"
producto; paga de
mas por la calidad.

Delega la tarea.
“Esta bien, estas a
cargo de la chequera.
Por favor, avisame si
necesitas ayuda".

Batalla con el detalle y
la organizacion. ";Qué
es la contabilidad?"y
"¢sdonde estala
chequera?"

Dispuesto a hacer
cualquier cosa que le
agrade al conyuge.
“Claro, estaré feliz
de balancear la
chequera. Me
encantaria ayudar".

Sobresale en la
elaboracién de
presupuestos y el
control de registros.
";Lo ves? Cuadra hasta
el ultimo centavo.
iSabia que tenia razon!"

Sobresaleenla
creacién de planes a
largo plazo. “Podemos
jubilarnos a los 45
afos siguiendo mi

plan. jEstavez
haremos una fortuna!"

Prefiere las
decisiones impulsivas
a la planificacion.
“Tengo una gran idea;
iVolemos a Florida
para una escapada
este fin de semana!
:No te parece
emocionante?"

Desea disfrutar el
momento presente;
reacio a planificar.
"iMe preocuparé por

eso mafnana!"

Se pone ansioso sin
un plan. “;Dénde
viviremos en 5 afos?
¢Cémo pagaremos la
universidad? ;Qué
pasasimamavaaun
asilo de ancianos? Mi

agendadice..”

Adaptado de Larry Burkett, More than Finances (Chicago, lllinois: Moody Publishers, 2000), 74.



